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Szczecinek, 14.11.2011 r.
TELZAS Sp. z 0.0.
Ul. Bugho 3 '
78-400 Szczecinek

ZAPYTANIE OFERTOWE

Zwracamy sie z prosba o przedstawienie oferty handlowej na planowany zakup zewnetrznej ustugi
doradczej w zakresie opracowania Planu Rozwoju Eksportu w ramach Dziatania 6.1 ,Paszport do
eksportu” osi priorytetowej 6 Polska gospodarka na rynku miedzynarodowym Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka 2007 — 2013 prowadzonego na podstawie przepiséw
rozporzadzenia Ministra Rozwoju Regionalnego z dnia 7 kwietnia 2008 r. w sprawie udzielania
przez Polska Agencje Rozwoju Przedsigbiorczosci pomocy finansowej w ramach Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013 (Dz.U. nr 68, poz. 414 z péZz. zm.).

Tytut projektu:; Przygotowanie Planu rozwoju eksportu dla TELZAS Sp. z o.0.
Nr wniosku o dofinansowanie: WND-POIG.06.01.00-32-041/11

Plan Rozwoju Eksportu powinien zawieraé nastepujgce elementy:

1) informacje o dacie rozpoczecia przygotowywania dokumentu;

2) opracowania dotyczace analizy konkurencyjnej przedsigbiorstwa pod katem
produktéw lub ustug przedsiebiorcy;

3) opracowania dotyczace wyboru rynkéw docelowych dziatalno$ci eksportowej;

4) opracowania dotyczace badania wybranych rynkéw docelowych;

5) opis biezacej sytuacji przedsigbiorstwa w najwazniejszych obszarach
funkcjonowania i prognozy rozszerzenia dziatalnosci przedsigbiorcy ze szczegoinym
uwzglednieniem rozwoju poprzez eksport;

6) analizg SWOT dla eksportu kazdego rodzaju produktu/ustugi na kazdym z
planowanych rynkéw docelowych;

7) opis celow i strategii eksportowej;

8) rekomendacje rozwoju dziatalnosci eksportowej;

9) wskazanie i uzasadnienie wyboru dziatan do realizacji przez przedsigbiorce sposréd
wymienionych w § 40 ust.2 w/w Rozporzadzenia;

10) szacowana wielko$¢ kosztéw niezbednych do sfinansowania dziatarh koniecznych
do zrealizowania opracowanej strategii;

11) wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowe;.

Plan Rozwoju Eksportu powinien w sposob kompleksowy okreslac strategie eksportows do
realizacji w kolejnych dwdch latach.

Na opracowanym Planie Rozwoju Eksportu powinna byé zamieszczona informacja o fakcie
realizacji projektu ze $rodkéw POIG zgodnie z rozporzadzeniem Komisji (WE) nr 1828/2006 z dnia
8 grudnia 2006 r. ustanawiajace szczeg&lowe zasady wykonania rozporzadzenia Rady (WE) nr
1083/2006 ustanawiajacego przepisy ogoblne dotyczace Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionainego, Europejskiego Funduszu Spoftecznege oraz Funduszu Spojnosci oraz
rozporzadzenia (WE) nr 1080/2006 Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie Europejskiego
Funduszu Rozwoju Regionalnego (Dz. Urz. UE L 371 z 27.12.2008)
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Ztozona oferta powinna zawieraé:

nazwe i adres oferenta,

date sporzadzenia,

termin waznosci oferty,

informacje na temat zakresu przedmiotowego opracowania,

maksymalny czas realizacji opracowania Planu Rozwoju Eksportu,

ceng catkowitg netto i brutto wykonania ustugi,

informacje na temat maksymalnego terminu ptatnosci,

informacje na temat warunkdéw platnosci, w tym w przypadku negatywnej weryfikaciji

PRE oraz informacje na temat ewentualnie posiadanego ubezpieczenia prawidiowej

realizacji umowy (polisa),

9. informacje na temat iloci oséb zaangazowanych w realizacje projektu i ich
doswiadczen,

10. informacje na temat ilosci wykonanych PRE wraz z informacjg o Zlecajgcych z
danymi kontaktowymi,

11. informacje na temat ilosci pozyskanych dotacji w ramach | i/ lub |l etapu dziatania
6.1 POIG wraz z listg firm, dla ktérych pozyskano dotacje,

12. informacje na temat ilosci obstuzonych klientéw w zakresie ustug doradczych w
okresie ostatnich 24 miesiecy,

13. informacje na temat posiadanych referencu w zakresie opracowania PRE wraz z ich
kopiami,

14. informacje na temat ewentualnego wsparcia po zrealizowaniu projektu.

NN =

Oferta powinna byé sporzadzona na papierze firmowym oferenta iflub byé opatrzona pieczatkg
firmowa, posiadaé date sporzadzenia oraz powinna by¢ podpisana przez oferenta, wedtug zasad
reprezentacji.

Oferta powinna byé wazna minimum do; 31.12.2011 r.

Oferta powinna by¢ przestana pocztg lub kurierem za potwierdzeniem odbioru na adres siedziby
firmy, wskazany na pierwszej stronie.

Zapytanie ofertowe zamieszczono réwnieZz na stronie internetowej i w siedzibie firmy w miejscu
publicznie dostepnym.

Termin skfadania ofert uptywa w dniu: 6.12.2011 r. o godz. 15.00.
Oferty dostarczone po okreslonym wyzej terminie nie beda rozpatrywane.

W trakcie trwania konkursu ofert nie beda udzielane zadne informacje, ktére mogtyby mie¢ wplyw
na tres¢ sktadanych ofert.
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Wybér najkorzystniejszej oferty nastapi w oparciu o nastepujace kryteria:

Lp. Nazwa Sposoéb oceny Maksymalina
ilos¢
punktéw

1 | Maksymalny do 45 dni - 10 pkt. 10
termin realizacji pow. 45 dni — O pkt.
zlecenia od dnia
podpisania
umowy

2 | Cena catkowita do 12.500 zt netto (15.375 zt brutto) — 10 pkt. 10
tZ)a ustuge netto i pow. 12.500 zt netto {15.375 zt brutto) — 0 pkt.

rutto

3 | Maksymalny pow. 90 dni od dnia zdania PRE, nie pdzniej niz w 5
termin ptatnosci ciggu 7 dni od zatwierdzenia PRE przez RIF
za ustuge (zgodnie z umowg o dofinansowanie) — 5 pkt.

do 90 dni od dnia zdania PRE, nie p6zniej niz w
ciggu 7 dni od zatwierdzenia PRE przez RIF
(zgodnie z umowag o dofinansowanie) — 0 pkt.

4 | Warunki Oferta zawiera klauzule o braku obowigzku 10
ptatnosci dokonania zaptaty w przypadku negatywnej

weryfikacji PRE - 10 pkt.

Oferta zawiera klauzulg o zastosowaniu kary
umownej w wysokosci 50% w stosunku do ceny
ofertowej w przypadku negatywnej weryfikacji
PRE -5 pkt.

Oferta nie zawiera klauzuli o braku obowigzku
dokonania zaptaty w przypadku negatywnej
weryfikacji PRE — O pki.

5 | Ubezpieczenie Oferent posiada ubezpieczenia 5
prawidtowej odpowiedzialnosci cywilnej od niewykonania lub
realizacji projektu nienalezytego wykonania przedmiotu umowy na

kwote 50 tys. zt lub wyZzszg — 5 pkt.
Oferent nie posiada ubezpieczenia
odpowiedzialno$ci cywilnej od niewykonania lub
nienalezytego wykonania przedmiotu umowy na
kwote 50 tys. zt lub wyZszg — 0 pkt.

6 | Zabezpieczenie Oferent zaangazuje w realizacje projektu minimum 10
kadrowe 3 konsultantéw — 10 pkt.
realizacji projektu Oferent zaangazuje w realizacje projektu mniej niz

3 konsuitantow — 0 pkt.

7 | Doswiadczenie w Oferent, ktoéry zrealizowat dotychczas najwiecej 10
zakresie projektow, polegajacych na opracowaniu PRE —
sporzgdzania 10 pkt.

PRE Oferent, ktéry jako drugi zrealizowat dotychczas
najwiecej projektow, polegajgcych na
opracowaniu PRE — 5 pkt.

Oferent, ktory jako trzeci zrealizowat dotychczas
najwiecej projektow, polegajacych ha
opracowaniu PRE - 3 pkt.
Pozostali Oferenci — 0 pkt.

8 | Doswiadczenie w Oferent, kiory pozyskat dotychczas najwiccej 10

zakresie dotacji w ramach dziatania 6.1 POIG — | i/lub Il
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pozyskiwania
dotacji w ramach
dziatania 6.1
POIG

etap - 10 pkt.

Oferent, ktéry jako drugi pozyskat dotychczas
najwiecej dotacji w ramach dziatania 6.1 POIG — |
iflub 1l etap — 5 pkt.

Oferent, kitdry jako trzeci pozyskat dotychczas
najwigecej dotacji w ramach dziatania 6.1 POIG - |
i/lub Il etap — 3 pkt.

Pozostali Oferenci — 0 pkt.

Doswiadczenie w
swiadczeniu
ustug doradczych

Oferent, ktdéry wykonal dla najwickszej ilosci
klientoéw ustuge doradcza na przestrzeni ostatnich
24 miesiecy — 10 pkt.

Oferent, ktory jako drugi wykonat dla najwiekszej
ilosci klientdw ustuge doradcza na przestrzeni
ostatnich 24 miesiecy — 5 pkt.

Oferent, ktéry jako trzeci wykonat dla najwigkszej
ilosci klientow ustuge doradczg na przestrzeni
ostatnich 24 miesigcy — 3 pkt.

Pozostali Oferenci — 0 pkt.

10

10

Posiadane
referencje

Oferent, kitéry przedktada najwiekszg ilosé
pisemnych referencji w zakresie projektow,
polegajgcych na opracowaniu PRE ~ 20 pkt.
Oferent, ktéry jako drugi przedkiada najwiekszg
ilo§¢ pisemnych referencji w zakresie projektéw,
polegajacych na opracowaniu PRE — 10 pkt.
Oferent, kiory jako trzeci przedktada najwieksza
ilo$¢ pisemnych referencji w zakresie projektow,
polegajacych na opracowaniu PRE — 5 pkt.
Pozostali Oferenci — O pkt.

20

Razem

100

Zamawiajacy wybierze najkorzystniejsza oferte, ktora uzyska najwy2sza ilo$¢ punktow w oparciu o
ustalone kryteria i podpisze umowe z wybranym wykonawca. W przypadku uzyskania takiej samej
ilosci punktéw przez dwéch oferentéw, o miejscu na liscie rankingowej zadecyduje termin ztozenia
oferty (oferta ztozona wczesniej bedzie wyzej na liscie).

Telzas Sp. z 0.0. zastrzega sobie prawo nieskorzystania z zadnej z ofert.




